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max communications’in yeni binasi-
nin girigi. Biirolar sol, depo ise sag
tarafta

Hamburg’da
Buyuk Tutkular

Hamburg’lular sakin ve tutucu disiince
yapilariyla unladurler. Bu tavirlari, onla-
rin tutkulu ozelliklerinin gézden kagmasina
neden olabilir. Max communication firma-
sinda da ilk bakista bdyle bir seyle karsi-
lasiriz. Bir uydu toptancisi olarak bu firma
oldukga iyi bilinmesine karsin, kapal kapilar
ardinda bunun 6tesinde blyuk hedefler igin
duyulan arzu gizli!

Max communication 1990 yilinda Thomas
Guhlich tarafindan kuruldu. Agabeyi bilgi-
sayar toptanciligi konusunda basarili bir is
kurmustu ve bu Thomas’a kendi uydu top-

b

max communication GmbH

L

seit 1990:
Qualitatsprodukte von namhaften Herstellern

zu fairen Preisen!

platinum

Uriin Midiirii Frank Zimnik bosa giilmiiyor. “2008 yilinda
HDTV ucusa gececek: Olimpiyatlar ve Avrupa Futbol Sam-
piyonalari bunu saglayacak. Dogal olarak max commu-
nication’in Chess markasi HDTV alicilariyla, belki bu yil
sonbahardan itibaren hazir olacak.” Diye tahminde bulunu-
max communication’in sahipleri idari Miidiir Dirk Wittenborg (sol) ve Teknik Miidiir Thomas yor

Guhlich (sag)

Jens Kortekamp, Ana Muhasebe Miidiirii (6nde) ve Jorn dreyer, idari Ana Muhasebe max communication’i arayanlar Sonja Scherdin’in dost can-
hisi sesiyle karsilaniyor
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tanciligi firmasini kurmak igin gerekli tesviki
sagladi. Kiglk bir kamyonla italya’ya gide-
rek oradan uydu antenleri satin aldi.

Birkag personelle baglayan bu kiglk giri-
sim oyle hizh bir tempoda buyudu ki 2004
yilinda sirket yonetimini genisletmek zorunlu
oldu. Thomas Guhlich, daha 6nce bankacilik
ve danismanlik isleriyle ilgili olan Dirk Wit-
tenborg ile stratejik bir ortaklik kurdu. Nisan
2006'da max communication’in %50’sini ona
devretti. O zamandan beri Thomas Guhlich
satis, lojistik ve depolama isleriyle ilgile-
nirken Dirk Wittenborg finansal ve stratejik
sorunlarla ilgilenmeyi Gzerine almis.

Max communication uydu madazalarina
hizmet veren bir sirket. Jens Kortekamp,
“Misteriye karsi tek yuz” slogani fikrini
ortaya atmis. Bunun anlami madazala-
rin onlardan baska hi¢g kimseyle calismak
zorunda olmadigi; ¢linki max communica-
tion ganak anten, LNB ve uydu alicilari gibi
standart malzemelerden anten ayak bilezigi
ve koaksiyel kablo gibi kiigik malzemelere
kadar her seyi musterilerine ulastirma yete-
nedine sahip. Jens Kortekamp bunu sdyle
agikliyor: “Gunumuzde gogu satici, kendine
ait bir stogu olsun istemiyor; glinkl bu ser-
maye gerektiriyor ve stogun hizla eskimesi
sorunu var.” Tam zamaninda ilkesi de son
kullaniciya satis yapanlar nezdinde buylk
onem tasiyor. Bu prensip sayesinde satici
mali kendi stogunda bulundurmadan max
communication’in aninda teslimati sayesinde
katalogunda bulundurabiliyor.

Bu konuda herhangi bir aksakhdin mey-
dana gelmemesi igin max communication
Kasim 2006'da yeni bir binaya tasinmis.
1000 metrekarelik ofis alani disinda, yeni
eklenecek bélimler igin de yeterince genis
sayilabilecek deponun toplam hacmi 3000
metrekare blyukliglinde ve Hamburg'un
kuzey batisinda A23 Otobaninin yaninda
Rellingen sanayi parkinda yer aliyor. Pazar-
lama muaduri Michael Sierakwitz “Su anda 36
personelimizle hizmet veriyoruz, bunlara on
satis elamaniyla dort teknik servis elemani
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Servis teknisyenleri telefonda miigterilere yanit vererek olsun, bozuk alicilar ya da
salterleri tamir ederek olsun daima mesguller. Soldan saga: Saim Taskiran, Rainer

Flemming ve Manfred Schmidt.

ve ayrica Uriin Midiri ve Muhasabe Madiri
de dahil.”

Simdi artik gizli tutkularindan s6z etmeye
gegebiliriz. Bir Ana Muhasebe mudirid tam
olarak ne yapar? Jens Kortekamp bize bu
konuda biraz detay sunuyor “Su anda max
communication satiglarinin %70’ini yurt igi
pazara %30’unu ise Avrupa pazarina yapi-
yor; ama bunu dedistirmek istiyoruz.” Gorevi
Avrupa Uulkelerinden toptancilarla baglanti-
lar kurmak. “max communication saticilarla
kendine has yontemlerle galisiyor. Kalitede
sureklilik ve sorumluluk sahibi teknik servis
ve fiyat garantisi son derece 6nemli.” Max
communication bu noktada deneyimlerini
diger Ulkelere de aktarmak ve kalite glven-
celerini ihrag etme firsatini yakaladigini
distndyor. “Avrupa gapinda galisan uydu top-
tancilari yok. Sadece ulusal bazda galisanlar
var.” Diye agikliyor Jens Kortekamp. Su anda
bu pazarda bir bosluk var ve max communi-
cation bu boslugu doldurmayi amaglyor.

Peki baska bosluklar var mi? Bu soruyu,
uydu enddistrisinde yillarin deneyimine sahip
Urin mdadarda Frank Zimnik’e sorduk. “max
communication kendi markasini yaratti: bir
satis markasi olarak Chess ve hesapl fiya-
tiyla gekici Platinum”, diye yanithyor Frank
Zimnik, “ama dahasi da var. Topfield PVR
modelleri gibi Ust kalite trtnler de sunuyo-
ruz ve ayrica LNB sektdriinde ALPS ve uydu
alicilarinda Vantage ile resmi ortakligimiz
bulunuyor.” Peki tim bu gelismelerin yéni
nedir? “Avrupa’ya hitap eden bir firma olarak
bdlge ve/veya llkeye yonelik tGrinler sunuyo-
ruz. Ornegin iskandinavya pazari icin Conax
modilld alicilar veya Yunan pazari igin CI
modullid cihazlar gibi.” Max communication
cogunlugu Cin kokenli Ureticilerle cihazlarin
hedef Ulkenin ihtiyaglari dogrultusunda Ure-
tilmesi igin anlagmalar yaptigi igin her tlkeye
kendine 6zgu Urlnler génderebiliyor.

Dirk Wittenborg butiun Avrupa’ya dagitim
yapmak amacinin altini giziyor, “Genisleme-
mizi tamamlamak igin bitin BT altyapimizi
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Deponun genel gorimii: uydu iiriinleriyle dolu
paletler

Kasim ayinda tasinmamizin ardindan degis-
tirdik. Planimiz  sektdrel yazilim projesini
Mart ay! iginde hayata gegirmek. Yeni firma
yazilimimiz 2007’nin 3. geyredinde faaliyete
gegirilmis olacak: Siparisler misterilerden
dogrudan alinip isleme konabilecek ve 4.
ceyrekten itibaren farli dil modillerimiz de
aktif hale gelecek, dnce Ingilizce, ardindan
Fransizca ve daha sonra diger diller takip
edecek.”

Siz bu yaziy1 okudugunuzda, max commu-
nication, Avrupa dlzeyinde dagitim deste-
gini gelistirmek igin yeni bir bina daha almis
olacak: Coface ile baglantilari musterilerinin
satista cesitli finansal tercihler arasindan
segim yapabilmesine yardimci olacak. Yani,
musteriler pozitif kredileri oldugu middetge
istedikleri kadar mal satin alabilecekler.

Bu g¢ok gesitli planlar Almanya’nin (g
blyuk uydu toptancisindan biri olan sirketin
onlinde son derece énemli hedefler bulundu-
gunu gosteriyor ve bu sayede yakinda Avrupa
odakli en biylk toptanci olmak yolunda iler-
lemelerini saghyor. Bol sans!

miidiirii Hiiseyin Kok elinde bir ganak antenle goriliyor
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