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Uydu Alıcısı Üreticisi 

Bobby Sanz 2007 yazında SonicVi-
ew’i devralmış. İşte her şeyin değiş-
meye başlaması da bununla olmuş. 
Tony ilk dönemleri şu sözlerle anlatıyor 
: “SonicView  küçük bir başlangıç şirke-
tiydi ve Kuzey Amerika pazarında güçlü 
rakiplerle karşı karşıyaydı. Başlan-
gıçta sadece üç personeli bulunuyordu. 
Bobby üstün kaliteli ürün yelpazesi ve 
Kuzey Amerika marketine olan hakimi-
yetiyle, Koreli bir uydu alıcı üreticisinin 
Amerika & Dünya dağıtım haklarını elde 
etti.” 

Bobby şirketini büyütmek için birinci 
sınıf profesyonelleri işe almakla başladı. 
Büyük bir Amerikan bankasında başkan 
vekili olarak çalışan Steve Falvey ekibe 
ilk katılanlardandı. Emekli olduktan 
sonra, SonicView CEO’su olarak çalış-
maya başladı ve o günden beri günlük 
operasyonlardan sorumlu. SonicView 
ekibine katılma kararı onun için çok zor 
verilmiş bir karar değildi. Çünkü kendisi 
Bobby Sanz’in babası. 

Bir şirket kurup,  daha ilk yılda hayal bile edemeyeceğiniz 
kadar büyük iş yapsanız ve  asla düşünemeyeceğiniz 
kadar uydu alıcı satsanız dört yılda milyoner olmayı 
başarmak çok da zor olmaz herhalde. Hatta bu rakama 
belki ilk yılda bile ulaşabilirsiniz. Kaliforniya merkezli  
SonicView, henüz 2006’da kurulmuş bir şirket. Bobby 
Sanz şirketi 2007’de devralmış ve o günden sonra işler 
olağanüstü bir hızla gelişmiş. Bu yazıda, bu başarı 
öyküsünü SonicView’in Satış Müdürü Tony Lively’den 
ayrıntılı olarak dinleyeceğiz. 

4, Belki de 3 yılda 
Milyoner olacaklar!
SonicView, ABD

SonicView, bugün hala bu 
endüstri parkında faaliyet 

gösteriyor. SonicVieW şimdilik 
iki bina kiralamış. “Ama 

sadece birkaç ay içinde kendi 
merkezimize taşınacağız,” diyor 
SonicView CFO’su Steve Falvey, 

“Şimdiki depo hızla büyüyen 
satışlarımız için çok küçük.”
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Steve’in banka yöneticisi olarak sahip 
olduğu tecrübe, SonicView’in önüne 
finansal anlamda yeni kapılar açtı ve ilk 
uydu alıcılarını büyük bir sükseyle üret-
melerini sağladı. 

2008’de  SonicView’in satışları 
Bobby’nin işe başladığı güne göre ikiye 
katlandı. 2009 yılı hedefleri ise çoktan
aşılmış durumda. 

Peki bu iyimserliğin kaynağı nereden 
geliyor? “Amerika’da FTA pazarı hala 
çocukluk günlerini yaşıyor,” diye açıklıyor 
bunun nedenini Tony “Göçmenler daha 
henüz kendi ülke televizyonlarını uydudan 
ücretsiz olarak izleyebileceklerini anla-
maya başladılar.” SonicView işte bu müş-
teri kitlesini hedefliyor.

“Bugüne kadar izledikleri televizyon 
yayınları için ücret ödeyen; ama ücretsiz 
olarak da çok sayıda kanalı izleyebile-
ceklerini fark etmeye başlayan büyük bir 
izleyici kitlesi mevcut.” Günümüzün kriz 
koşullarında bu kişiler kendilerine neden 
şifreli yayınlara çuvalla para ödediklerini 
sormaya başladı. 

SonicView Güney Amerika’ya açılarak 
kendine üçüncü bir Pazar daha yaratma 
yolunda “Bu büyük ve dokunulmamış bir 
Pazar” diyor Tony. “Oraya ‘beyaz uzay’ 
diyoruz.” 

SonicView’in profesyonelliği hemen 
göze çarpıyor: Herhangi bir yerel dağıtım-
cıyla temasa geçmeden önce bütün sevk 
ve nakliye sorunlarını en ince detaylarına 
varıncaya kadar araştırıyorlar. “Sınıra 
kadar sevkıyat yaparak riskleri azaltıyo-
ruz, sınırdan sonra her şey yerel ortakları-
mıza ait.” SonicView suç ve yozlaşma gibi 
şeylerden kendini uzak tutması gereken 
bir firma. Tony şöyle devam ediyor, “Riski 
minimum seviyeye indirmek için daima bir 
miktar peşin ödeme şartı koyuyoruz.” 

Ürün paletlerine baktığımızda burada 
görünmez bir elin iş başında olduğunu ve 
her şeyin düzenle yürümesini sağladığını 
hemen fark ediyoruz. Uydu alıcıları tama-
men hedef pazara göre  konfigüre edil-
miş. Bunlar arasında, üst sınıf HDTV uydu 
alıcısı HD8000, TELE-satellite’in kısa süre 
önce tanıttığı çift tunerli SV360’ın tek 
tunerli versiyonu gözümüze çarpıyor. 

SonicView bugünlerde Las Vegas’ta 
2009 Ocak ayında yapılacak CES fuarına 
hazırlanıyor. Fuarda sergileyecekleri üç 
yeni uydu alıcısı daha var: SV360’ın HDTV 
versiyonu çift ve tek tunerli versiyonla-
rıyla, tek tuner ve HDMI çıkışı yerine UHF 
modülatörlü olarak Güney Amerika için 
bir versiyonu bu fuarda tanıtacaklar. 

Tony, işlerin durumu hakkında genel bir 
bilgi veriyor: “ Her üç modelimizi de aynı 
oranlarda satıyoruz, yani her biri satışla-
rın yaklaşık %30’unu oluşturuyor.” 

SonicView şu anda 11 personele sahip 
ve yalnızca toptan satış yapıyor. “Müşteri-
lerimiz, ABD, Kanada ve Meksika’da sekiz 
bölgesel dağıtımcıdan oluşuyor. Bunlar da 
toplam 130 birime dağıtım yapıyorlar,” 
diye açıklıyor  Tony. 

SonicView’in ürün paletinin gelişmesi 
bekleniyor. Tony, “2008’de satışlarımızın 
sadece %10’u aksesuarlardan oluşuyordu; 

SonicView Satış Müdürü 
Tony Lively TELE-

satellite’in SonicView 
Test raporunu okuyor. 

“TELE-satellite okuyarak 
pek çok şey öğrendim” 

diyor Tony “Özellikle 
değişik ülkelerden 
raporları okumayı 

seviyorum”

Şirket CFO’su Steve Falvey eski bir 
bankacı. Steve bir şirketin finansman
işlerini başarıyla yürüterek, şirketi 
zirveye nasıl taşıyacağını çok iyi biliyor.

Brezilyalı Patricia Moreira Renco şirketin 
Uluslararası ilişkiler danışmanı. Şu 
anda Güney Amerika’da bir dağıtım ağı 
kurmaya çalışıyor.
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ama 2009’da bu oranın hızla yükselmesini 
bekliyoruz. Aksesuar satışlarının toplam 
içindeki payı %50’ye yükselecek.” Bu 
aksesuarlar da büyük kısmıyla çokluşal-
ter, HDMI kablolar, LNB ve PVR alıcılar için 
USB çubuklardan oluşacak. 

Bobby Sanz’in gelecek için pek çok 
planı var ve bunları gerçekleştirmek için 
oldukça hazırlıklı: Profesyonel finansman, 
hedef pazarın ihtiyaçlarına göre mükem-
mel tasarlanmış ürünler ve doğru zaman-
lama. 

Kim bilebilir, SonicView belki de sadece 
üç yılda bir uydu alıcısı milyoneri olmayı 
başaracak gibi görünüyor!

SonicView, son kullanıcıya dağıtımcılarına 
duyduğu güveni göstermek için bu mühürleri 
kullanıyor. Dağıtımcılar, ancak SonicView 
tarafından iyice kontrol edildikten sonra bu 
mührü web sayfalarında kullanabiliyorlar.

Depo sorumlusu Chris Witcomb. “Bir kutuda beş alıcı var. 
Bir konteyner 1000 kutu, yani 5000 uydu alıcısı alıyor.” Bir 

dağıtımcının satın alması gereken en düşük miktar bu; ama 
çoğu için bu yeterli bir sayı değil. “Bir teslimatı aldıktan 

sonra, daha bir gün bile geçmeden depodan gönderiyoruz,” 
diye açıklıyor Chris.

Teknik Destek Sorumlusu 
Adam Dunn, arızalı bir uydu 

alıcısını tamir ederken 
görülüyor. “Çok az ürünümüz 

geri dönüyor, geçtiğimiz 
yıl geri dönen ürün oranı 

yıllık satışımız içinde %0.02 
idi.” SonicView ürünlerinin 

yüksek kalitesi sansasyonel 
başarılarının ardında yatan 

bir diğer neden. 

Ken Cherry, Envanter 
Kontrol Uzmanı. Yalnızca 

dağıtımcılara giden sevkıyatı 
idare etmekle kalmıyor, 

Güney Kore’den İthalatla 
ilgili işlemleri de yapıyor. 

“Denizaşarı sevkıyat 
yaklaşık bir hafta ve gümrük 
işlemlerinin tamamlanması 

da bir gün sürüyor.”

SonicView’in Teknik destek ekibi Michigan’dan Dick ve Julie Sweeney, Kansas City, Missouri’den 
Rick Caylor (resimdeki). Kendisi SonicView’in güç problemleri çözmede güvendiği uzman. 
Müşterilerinin uydu yayınlarıyla ve özellikle de motorlu antenlerle ilgili sorunlarını çözmekte 
başarılı. Rick çanak antenlerine referansla “6 antenim ve 13 uydu alıcım var. İkisi de motorlu 
3.0 metrelik dökme bir anten ve 2.5 metrelik alüminyum anten. Artı DirecTV için 90 santimlik bir 
anten, Galaxy 25 için 75 santimlik bir anten ve iki tane motorlu 75 santim antenim var.”  Rick  
tutkulu bir feed avcısı ve özellikle de araba yarışlarıyla ilgileniyor. Araba yarışlarını listelediği 
konuyla ilgili bir forumun da yöneticisi www.websitetoolbox.com/mb/rickcaylor


